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BüroWARE® bietet die ausgefeilte Lösung für

Integrieren Sie Angebotsschreibung,
Auftragsbearbeitung, Fakturierung, Bestellwesen,
Dokumentenerstellung , E-Mail, Mobilsales, CTI 
und Preisfindung  direkt auf einer Oberfläche
in Ihre Kundenansprache.

Mehr Kundennähe
mit BüroWARE®

DER SOFTWAREMASSANZUG FÜR IHR UNTERNEHMEN !

■ Verkaufsförderung
■ Beziehungsmanagement
■ Vertriebsorganisation

BüroWARE®

DER SOFTWAREMASSANZUG

BüroWARE®

CRM/OfficePlaner



Ab sofort mehr Durchblick beim 

Organisieren und Verkaufen mit dem 

BüroWARE®CRM/OfficePlaner.

Und das alles in der Gesamtheit stellt sicher, dass

Sie mit dem BüroWARE®CRM/OfficePlaner ein

Management-Instrument und Organisationsmittel

haben, womit Sie Ihr Büro noch effizienter und

transparenter organisieren und verwalten können.

DER SOFTWAREMASSANZUG
FÜR IHR UNTERNEHMEN !

www.bueroware.de

Der CRM/OfficePlaner bietet Ihnen:

■ Die Verwaltung Ihrer Adressen, Briefe und Telefonnotizen

■ Die Urlaubsorganisation für die gesamte Belegschaft

■ Ein Produkt, mit dem jeder im Büro arbeiten kann

■ Funktionen, um Ressourcen wie Geschäftswagen oder

Maschinen planen zu können

■ Ein Werkzeug für Telefonmarketing

■ Die Erkennung von ISDN-Rufnummern (ISDN-Karte erforderlich)

■ Ein internes Mailsystem zur Kommunikation zwischen den

Mitarbeitern

■ Die Anbindung an MS-Office (z.B. um in Word Ihre Briefe 

zu schreiben oder, um in Excel Ihre Termine auszuwerten)

■ Wiedervorlagefunktionen

■ Ihre Vertriebsaktivitäten schwarz auf weiß

■ Eine Abteilungsprojektplanung

Das bedeutet für Sie:

■ Das Sie Ihr Büro noch besser organisieren können

■ Das Sie mit der gleichen Man-Power die Vertriebsaktivitäten

deutlich erhöhen können

■ Das alle Mitarbeiter die gesammelten Informationen einfach

nutzen können

■ Das für die wichtigsten Büroarbeiten eine einheitliche

Arbeitsplattform existiert
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Wenn Sie sich für den

CRM/OfficePlaner

entscheiden, werden Sie viel-

leicht nicht sofort mehr ver-

kaufen, aber stellen Sie sich

den Gewinn vor, wenn Sie die

Leistungen der Vertriebs-

mannschaft in den nächsten

Jahren nur um 10 bis 20 

Prozent steigern könnten.


